Kupujemy
urzgdzenie
wiertnicze

Kupno urzadzen wiertnicznych jest jedna z najwazniej-
szych decyzji inwestycyjnych w historii firmy. Istnieje kilka
grup klientow. Po pierwsze, specjalistyczne firmy wiertnicze
o ustabilizowanej pozycji na rynku, kupujace kolejne urzadze-
nie dla poszerzenia swojej oferty lub zwigkszenia obrotéw. Po
drugie, firmy instalacyjne lub rurociagowe, ktore chca wyko-
rzystac¢ pozycje generalnego wykonawcy dla zapewnienia so-
bie dodatkowych przychodéw z tytutu niezatrudniania spotek
specjalistycznych. Po trzecie, male firmy powstale z rozpadu
wiekszych podmiotéw lub tez zalozone przez bylych pra-
cownikéw spotek wiertniczych. Wreszcie sg tez firmy, ktore
z branza wiertnicza nie mialy dotychczas zadnego zwiazku,
ale traktuja ten segment jak kazdy inny, w ktérym mozna za-
robi¢ pienigdze.

Istnieje kilka uniwersalnych rad, mogacych si¢ przydac po-
tencjalnemu klientowi. Wybieraj rozwaznie, majac na uwadze
cztery kwestie: aspekt finansowy, sytuacje na rynku, umiejet-
nosci marketingowe i wyszkolenie zalogi. Nie kupuj sprzetu
ponad swoje mozliwosci. Duze wiertnice maja duze silniki.
Duza konsumpcja paliwa jest kosztowna. Jesli chcesz wyko-
rzysta¢ wlasciwie taki sprzet, musisz mie¢ swiadomos¢ zasad
jego dzialania i jego ograniczen. Wraz ze wzrostem wielkosci
urzadzenia wzrasta liczebnos¢ zalogi. Mate wiertnice moga
by¢ obstugiwane przez zaledwie dwu-, trzyosobowe zespoly.
Do obstugi srednich wystarczy piec¢ — szeS¢ osob. Najwicksze
systemy wiercace angazuja od osmiu oséb wzwyz na jedna
zmiane robocza. Wraz z rozmiarem urzadzenia rosnie tez ilos¢
sprzetow z nim stowarzyszonych oraz koszty logistyczne.

Zastanoéw sie dobrze, dlaczego chcesz prowadzi¢ ten typ
biznesu. Jesli twoim gléwnym motorem jest che¢ zarobienia
w krotkim czasie znaczacych pieniedzy, spotka wiertnicza
moze nie by¢ do tego najlepsza droga. Moze slyszales, ze
wiasciciele firm zarabiaja siedmiocyfrowe kwoty. Nie jest to
jednak regula. Powiem wigcej, tacy ludzie sa w zdecydowanej
mniejszosci. A wiec, co powinno by¢ twoim celem w krotkiej
i dluzszej perspektywie? Stworzenie stabilnej finansowo firmy
o dobrej reputaciji, zatrudniajacej profesjonalng kadre technicz-
ng. Czy jest to prosta sprawa? Nie. Twarde fakty sa takie, ze
wigkszos¢ tego typu dziatalnosci moze pochwali¢ si¢ tylko
umiarkowang rentownoscia lub jej nie wykazuje. Co zatem jest
hamulcem w rozwoju poczatkujacych spotek wiertniczych?
Nieuswiadomione ryzyka, wyzsze od spodziewanych koszty,
brak wdrozonych procedur postepowania i zlozonos¢ proce-
séw technologicznych.

Jednym z gtéwnych impulséw wplywajacych na decyzje
o zakupie sprzetu jest przeswiadczenie, ze pracujac dla siebie,
moge zarobi¢ wiecej niz jako osoba zatrudniona. W tym my-
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Sleniu jest wiele racji, jednak musisz pamietad, ze jako przed-
sigbiorca bedziesz mial znacznie wigcej wydatkow na: wiertni-
ce, sprzet towarzyszacy, narzedzia, generatory, samochody do
ich transportu, paliwo, materialy pluczkowe, pensje dla pra-
cownikéw, elektroniczny sprzet pomiarowy i telekomunika-
cyjny ete. Pracujac dla siebie, w poczatkowym okresie mozesz
bazowac na wiasnej robociznie i sprzecie uzywanym, ale i tak
koszty jego obstugi sa wzglednie wysokie. Nikt nie zagwa-
rantuje wysokich dochodéw od poczatku. Te moga przyjs¢
po latach wytezonej pracy oraz przy zalozeniu, ze firma jest
dobrze zorganizowana.

Jesli jestes osoba zatrudniona, najgorsza rzecza, jaka Ci sie
moze przytrafi¢, jest utrata miejsca pracy. Gdy jednak jestes
wiascicielem i Twoja firma upada, tracisz nie tylko przyszie
przychody, ale i pieniadze w nig zainwestowane. Dodatkowo,
jesli kupites swoj sprzet na kredyt, musisz mie¢ swiadomosc
kosztow jego obstugi. Sprzedac korzystnie sprzet uzywany na
rynku nie jest tatwo. Placimy znacznie wigcej za sprzet fa-
brycznie nowy niz ten tylko troche uzywany. Takie sa prawa
rynku. To pierwszy wlasciciel ponosi najwyzsze koszty, ale ma
tez satysfakcje wynikajaca z uzytkowania urzadzenia o znanej
mu historii.

W tym miejscu dochodzimy do istotnego pytania: nowe
czy uzywane? A jesli uzywane, to z rynku wewnetrznego czy
z importu. Jest wiele firm w Europie trudnigcych si¢ pozyski-
waniem i odsprzedaza wiertnic HDD, zwlaszcza tych matych
i srednich. Poddaja je niezbednym zabiegom renowacyjnym,
wymieniaja najbardziej zuzyte komponenty, maluja i wypusz-
czaja na rynek. Wigksze urzadzenia na ogot kupuje sie bez
posrednikéw od ich aktualnych wlascicieli. Stan techniczny
i historia pracy takich wiertnic sa zwykle lepiej udokumento-
wane. Zawsze jednak istnieje ryzyko, ze kupujac sprzet uzy-
wany, wydamy wigcej na jego utrzymanie i remonty, a i tak
nie bedziemy mieli pewnosci, ze nie odméwi nam postuszeri-
stwa w najmniej korzystnym dla nas momencie.

Czy ten tekst ma Was zniecheci¢ do inwestowania w branze
wiertniczg? Nie, ma jednak skloni¢ do refleksji nad jej spe-
cyfika. W segmencie matych urzadzen obserwujemy morder-
cza konkurencje i ceny znacznie nizsze niz dziesig¢ lat temu.
W obszarze duzych urzadzen mamy do czynienia ze spotkami
zarowno SciSle wiertniczymi, jak i przedsiebiorstwami wielo-
branzowymi. Te drugie moga subsydiowac¢ dziatalnos¢ wiert-
nicza i pokrywac¢ ewentualne straty z innych Zrodetl. Spotki
specjalistyczne musza by¢ bardziej skuteczne i profesjonalne,
aby rentownos¢ prowadzonych projektéw byta wystarczajaca.
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